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RESUMEN

La investigacién titula “El Tipo de cambio y su relacion con las exportaciones
peruanas de café en grano entre el afio 1993-2021" corresponde a una tesis presentada
para optar al titulo profesional de Licenciado en Administracion de Negocios

Internacionales.

El objetivo de la tesis es determinar la relacién entre el tipo de cambio y las

exportaciones peruanas de café en grano entre el afio 1993-2021.

Se considerd, respecto a la metodologia, un tipo de investigacién basica, con

un nivel correlacional, de disefio longitudinal.

La investigacion concluyé que entre 1993 a 2021, existe una relacion
significativa entre las variables, de acuerdo a un valor de significancia menor de 0.05,
de acuerdo a la prueba Rho-Spearman. En tal sentido, en un largo plazo las
exportaciones de café en grano se ven relacionadas con el tipo de cambio, existiendo

una relacién estadisticamente significativa entre las variables.

Palabras clave: Tipo de cambio, exportaciones, balanza de pagos, balanza por

cuenta corriente, tasa de interés
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ABSTRACT

The research entitled "The exchange rate and its relationship with Peruvian
coffee bean exports between 1993-2021" corresponds to a thesis presented to qualify

for the professional title of Bachelor of International Business Administration.

The objective of the thesis is to determine the relationship between the

exchange rate and Peruvian exports of coffee beans between the years 1993-2021.

Regarding the methodology, it was considered a type of basic research, with a

correlational level, longitudinal design.

The investigation concluded that, between 1993 and 2021, there is a significant
relationship between the variables, according to a significance value of less than 0.05,
according to the Rho-Spearman test. In this sense, in the long term, coffee bean exports
are related to the exchange rate, with a statistically significant relationship between

the variables.

Keywords: Exchange rate, exports, balance of payments, current account

balance, interest rate
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CAPITULO I: PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1.  Descripcion de la realidad problemética

La tasa de cambio determina el valor de una divisa en comparacion con otra;
en nuestro caso, del délar estadounidense frente al nuevo sol peruano. En un régimen
de flotacion, esta tasa evidencia las variaciones en la oferta y demanda de divisas. Por
lo tanto, este indicador es afectado por elementos como la evolucion de los términos
de intercambio, las estadisticas de comercio global, los flujos de capital y los cambios
en las decisiones de inversién de personas, corporaciones y organismos financieros
(Velarde, Guia metodoldgica de la Nota Semanal, 2018).

Castafieda (2020) , argumenta que la politica econdmica neoliberal de los afios
90, expuso a la economia a la intensa competencia del mercado global, demandando
gue nuestra economia transite de un enfoque interno, a una orientacion externa. Esto
oblig6 a todos los sectores econdmicos a incrementar su competitividad, en cuyo
marco la tasa de cambio se convirtié en un elemento crucial para alcanzar dicha
competitividad.

En Peru, el café sobresale como el producto agricola mas importante en
términos de exportacion, ocupando la novena posicion a nivel mundial. Con 425,416
hectareas destinadas a su cultivo, las cuales constituyen el 6% del terreno agricola
nacional y el 25% del area amazdnica, y con presencia en 17 regiones, 67 provincias
y 338 distritos, este cultivo genera empleo para 223,738 familias peruanas (Steiner,
2017).

Arroyo y Rodriguez (2021), sefialan que Perld no ha estado exento de los
efectos de la pandemia de covid-19, lo que ha obligado a reconsiderar las estrategias

de exportacion de diversos sectores del pais y a disefiar nuevos planes sectoriales



centrados en las realidades emergentes causadas por el cierre de fronteras y el
confinamiento. Las exportaciones del sector agroexportador, en particular, han tenido
gue superar maltiples retos para poder sostenerse.

Se observa que en las transacciones internacionales existe una dependencia
con el tipo de cambio, y en estos Gltimos afios ha existido una tendencia del alza del
ddlar; por todos los problemas politicos y sanitarios; generandose volatilidad en el tipo
de cambio y esto ocasionaria efectos negativos para los participantes del comercio
exterior. El café siendo uno de los productos méas exportados en el Per( y solicitado
mundialmente estos afios, influye notablemente en nuestra economia. Finalmente, ante
la problematica identificada y en calidad de investigador se decide iniciar este trabajo
de investigacion, con el objetivo de determinar la relacion entre el tipo de cambio y

las exportaciones peruanas de café en grano entre el afio 2016 y 2021.

1.2.  Formulacién del problema

1.2.1. Problema general
¢Cudl es la relacién entre el tipo de cambio y las exportaciones peruanas de

café en grano entre el afio 1993-2021?

1.2.2. Problemas especificos
1. ¢Cual es la relacion entre la inflacidn y las exportaciones peruanas de café en
grano entre el afio 1993-2021?
2. ¢Cual es la relacion entre el PBI y las exportaciones peruanas de café en grano
entre el afio 1993-20217?
3. ¢Cudl es larelacion entre las reservas internacionales netas y las exportaciones

peruanas de café en grano entre el afio 1993-20217



1.3.  Objetivos de la investigacion

1.3.1. Objetivo General
Determinar la relacion entre el tipo de cambio y las exportaciones peruanas de

café en grano entre el afio 1993-2021.

1.3.2. Objetivos especificos
1. Determinar la relacion entre la inflacion y las exportaciones peruanas de café
en grano entre el afio 1993-2021.
2. Determinar la relacion entre el PBI y las exportaciones peruanas de café en
grano entre el afio 1993-2021.
3. Determinar la relacion entre las reservas internacionales netas y las

exportaciones peruanas de café en grano entre el afio 1993-2021.

1.4.  Justificacion e importancia de la investigacion

1.4.1. Justificacion

El presente trabajo de investigacion se justifica respecto al aporte teorico,
practico y metodoldgico.

Para comenzar, el presente trabajo de investigacion tiene una justificacion
tedrica, ya que para poder llevar a cabo su desarrollo requiere la revision de diversas
teorias relacionadas a las variables intervinientes; en este caso con el tipo de cambio
y las exportaciones peruanas de café en grano, realizadas en otros entornos geograficos
u otro sector empresarial. De tal manera que dichas teorias puedan ser contrastadas en
las exportaciones peruanas de café en grano entre el afio 1993-2021.

Asimismo, tiene justificacion practica debido a que con los resultados se logra
obtener un diagnostico real y actualizado, el cual explica la relacidn existente entre el

tipo de cambio y las exportaciones peruanas de café en grano entre el periodo 1993 a



2021. Con estos resultados el estado peruano mediante las instituciones pertinentes
podra elaborar estrategias y acciones inmediatas para lograr controlar el tipo de
cambio, mitigando el alza del ddlar, moneda usada generalmente para este tipo de
transacciones.

Para finalizar, el presente trabajo de tesis presenta justificacién metodoldgica,
ya que el documento propuesto, plantea en primer lugar la identificacion de la
problematica, seguidamente determina el planteamiento de problema, definicion de
objetivos y finalmente la generacion de hipdtesis. De tal forma la metodologia aplicada
en la presente tesis pueda ser utilizada por futuros investigadores que quieran
desarrollar algun tipo de investigacion que impligue el estudio del tipo de cambio y

las exportaciones peruanas de café en grano.

1.4.2. Importancia

La realizacion del presente estudio a nivel de investigacion, pretende que el
proyecto contribuya con el proceso de exportacion de café en grano a mercados
internacionales, bajo la base del tipo de cambio que se genere en el mercado
internacional y que afecta al mercado interno.

Ademas se podra contar con un analisis evolutivo detallado del tipo de cambio

y su comportamiento frente al mercado exportador.



CAPITULO II: MARCO TEORICO

2.1. Antecedentes del estudio

2.1.1. A nivel Internacional

Giraldo (2020), presentd la tesis “Incidencia de la tasa de cambio en las
exportaciones colombianas durante el periodo (2000 - 2018)”, de la Fundacion
Universidad de América, en Bogota, Colombia. El propdsito principal de esta
investigacion fue analizar el impacto de la tasa de cambio en exportaciones de
Colombia en los afios 200 al 2018. La metodologia empleada fue descriptiva y
exploratoria. La muestra analizada incluy6 las exportaciones colombianas de dicho
periodo. La evaluacion de los resultados se efectué a cabo a través un modelo
economeétrico. Los hallazgos mostraron que, durante la fase de revaluacion, la tasa de
cambio tuvo un efecto directo en las exportaciones, ya que las empresas percibian
menores ingresos y enfrentaban costos de produccion considerablemente altos; en
cambio, en el periodo de devaluacion, la influencia no fue significativa debido a la
presencia de variables mas relevantes en las exportaciones previamente mencionadas
y también por el bajo nivel de competitividad de las empresas. Finalmente, se concluyd
que elementos como el precio a nivel internacional, el incremento de la produccién a
nivel nacional y la demanda de esta produccion en los mercados internacionales
pueden ejercer un impacto mas significativo en las exportaciones que la tasa de
cambio. Esto se debe a que estas variables estdn mas directamente relacionadas con el
desempefio de las exportaciones.

Becerra y Pefia (2018), realizaron el trabajo titulado “Relacion del tipo de
cambio vs las exportaciones de las industrias extractivas en Colombia”, de la
Universitaria Agustiniana, en Bogota, Colombia. La meta de esta investigacion fue

examinar la relacién entre las exportaciones de la industria extractiva en Colombia y



la tasa de cambio. ElI método utilizado fue descriptivo correlacional y el disefio, no
experimental longitudinal. La muestra abarcé el valor histérico de la tasa de cambio
en Colombia desde 1992 hasta 2017, con promedios anuales. Los hallazgos indicaron
gue las politicas colombianas en materia de regulaciones de exportaciones, politicas
mineras y macroecondmicas se enfocan en los sectores segun los tipos de productos
exportados. De acuerdo con el DANE, en su informe técnico del 2 de marzo de 2017,
estos sectores se agruparon en cuatro categorias principales: agropecuarios, alimentos
y bebidas, combustibles y productos de la industria extractiva, y manufacturas.
Aunque estas politicas generalizan el comportamiento de los productos, la
investigacion descubrid que los tres minerales (carbén, ferroniquel y petréleo), todos
de la industria extractiva, reaccionaron de manera diferente ante la devaluacion y
revaluacion del peso de Colombia. No todos reaccionaron de la misma manera al
precio mundial y a la demanda de estos bienes.

Quisbert (2017), desarrollé la investigacion “El tipo de cambio en las
exportaciones de los productos no tradicionales en Bolivia: periodo 1996 — 2015”, de
la UMSA, en La Paz, Bolivia. Este estudio tuvo como objetivo determinar la
relevancia del Tipo de Cambio en las Exportaciones de Productos no Tradicionales.
La metodologia de investigacion fue descriptiva, explicativa y longitudinal. La
muestra consistié en datos estadisticos del tipo de cambio de las exportaciones de
productos no tradicionales en Bolivia durante el periodo 1996-2015. La recoleccion
de datos se realizo utilizando estadisticas descriptivas, matematicas y econometria
para establecer una comparacion econdémica. El analisis de los resultados se efectud a
través de la descripcion, explicacion y comparacion de las variables. Los resultados
del estudio llevaron a la conclusion de que, de acuerdo con la teoria economica

aplicada, el Tipo de Cambio Flexible (TCF) se utiliza para optimizar el rendimiento



de las exportaciones. Sin embargo, en el primer periodo en Bolivia, marcado por la
hiperinflacién, se adoptd el Tipo de Cambio Flexible, pero esto no llevé a un aumento
en el nivel de exportacion. Durante el segundo periodo, caracterizado por una
Economia Plural, se implementd un sistema de Tipo de Cambio Fijo Ajustable. Todas
estas dinamicas estuvieron influenciadas por las politicas del Banco Central de Bolivia

y el desempefio de las Exportaciones de Productos no Tradicionales (XPNT).

2.1.2. A nivel Nacional

Aranday Collazos (2021), presentaron la tesis “Incidencia del Tipo de Cambio
Real en las Agroexportaciones no tradicionales en el Pert durante el periodo 2005 —
20197, de la UPAO, en Trujillo. EI propdsito central de este estudio fue evaluar la
influencia del Tipo de Cambio Real en las agroexportaciones no tradicionales de Peru
durante el periodo 2005-2019. La metodologia de la investigacion fue basica, con un
enfoque correlacional para la contrastacion, y a su vez descriptiva y analitica. Se
utilizaron datos estadisticos trimestrales del Tipo de Cambio Real y de las
agroexportaciones no tradicionales de Perd para dicho periodo. Estos datos se
obtuvieron del Banco Central de Reserva del Perd (BCRP), la Reserva Federal de
Estados Unidos (FED) y la Asociacion de Exportadores (ADEX). El andlisis reveld
que el Tipo de Cambio Real no presenta una significacion estadistica en relacion con
las agroexportaciones no tradicionales peruanas. Por ende, se afiadieron otras variables
explicativas, como el PBI de Estados Unidos, principal socio comercial, y los términos
de intercambio, con el fin de mejorar la especificacion del modelo. Tanto el PBI
estadounidense como los términos de intercambio demostraron una relacion directa y
significativa con las agroexportaciones no tradicionales peruanas, resaltando el PBI

estadounidense como una variable altamente correlacionada con la variable de estudio.



Salinas (2020), realiz6 la investigacion titulada “Tipo de cambio vy
competitividad de las exportaciones: el caso peruano 2002-2016”, de la UNC, en
Lima. El objetivo de esta investigacion fue determinar los factores que afectan la
competitividad internacional de las exportaciones no tradicionales de alto valor
agregado, incluyendo el tipo de cambio real. La metodologia aplicada fue de tipo
basica, utilizando un modelo econométrico. La muestra incluy6 a las 10 principales
empresas exportadoras del periodo 2002 a 2016 a nivel nacional, seleccionadas en
funcion de la disponibilidad de data financiera auditada completa. La informacion
empresarial se obtuvo de fuentes como el Sistema del Mercado de Valores y la Bolsa
de Valores de Lima, entre otras. Tras la tabulacion y andlisis correspondiente, los
resultados indicaron que el Tipo de Cambio Minimo Competitivo (TCMC) que rige
para las empresas exportadoras (no tradicionales, ajustando sus niveles de
productividad segln la valoracién internacional de sus productos), posibilita la
generacion de una Ganancia significativa por Tipo de Cambio (GANTC), la cual
aumenta la rentabilidad de las exportaciones no tradicionales incluso en escenarios de
volatilidad cambiaria.

Llaque (2020), elaboro la tesis titulada “Influencia del tipo de cambio en las
exportaciones en el Per(: periodo 2000 - 2017, de la Universidad Nacional de
Cajamarca. El proposito principal de este estudio fue determinar el impacto del tipo
de cambio en el grado de exportaciones en Peru durante el periodo 2000-2017. La
investigacion adopt6 un enfoque descriptivo correlacional y un disefio no experimental
longitudinal. La muestra abarco datos estadisticos trimestrales provenientes de la serie
del Banco Central de Reserva del Per( (BCRP), cubriendo desde el primer trimestre
del afio 2000 hasta el ultimo trimestre del 2017. Los analisis de los resultados revelaron

que el tipo de cambio en el periodo analizado mostrd oscilaciones variables,



alcanzando su mayor valoracion en 2015 con un incremento del 12.2%, mientras que
la caida mas pronunciada se dio en 2008 con una disminucion porcentual de -6.5%.
También se notd que las exportaciones tradicionales tuvieron un mayor dinamismo en
comparacion con las no tradicionales. Finalmente, se establecid una correlacién
directa entre el tipo de cambio y las exportaciones: una alteracion del 1% en el tipo de
cambio real multilateral resulta en un cambio del 0.79% en las exportaciones,
corroborando asi la teoria de la condicion Marshall-Lerner que postula que un

incremento en el tipo de cambio favorece un aumento en las exportaciones.

2.1.3. Anivel Local

Ramos (2021), presentd la tesis “El tipo de cambio y su influencia en la
exportacion de cobre de Perd, 2016 - 20207, de la UPT. La finalidad principal de esta
investigacion fue analizar cdmo las variaciones en el tipo de cambio inciden en las
exportaciones de cobre, los gastos de las compafiias que extraen cobre y el precio al
que Peru ofrece el cobre en los mercados internacionales. La metodologia aplicada fue
descriptiva, causal o explicativa, con un enfoque no experimental y longitudinal. La
muestra abarco el tipo de cambio, los volimenes de exportacion de cobre, el precio
del cobre y su produccion en Perd, en el periodo 2016-2020. Se utilizé un analisis
documental para reunir datos sobre el tipo de cambio y las exportaciones de cobre.
Los resultados indicaron que la influencia del tipo de cambio en las exportaciones, el
costo de produccion y el precio de exportacion del cobre es inversa. Las conclusiones
apuntan a que el tipo de cambio tuvo una relevancia considerable en las exportaciones
de cobre, considerando que las empresas evalUan los costos de extraccion y el precio
a que pueden comercializar el cobre en el &mbito internacional.

Pari (2021), realiz6 el estudio titulado “Evolucion del tipo de cambio y su

relacion con el nivel de exportaciones de orégano, periodo 2015-2021 en el Per(”, de
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la UPT. El objetivo de este estudio fue determinar la relacién entre la evolucion del
tipo de cambio y el nivel de exportacidn de orégano en Per( durante el periodo 2015-
2021. Se empled una metodologia correlacional basica con un disefio longitudinal no
experimental. La muestra incluy6 datos del tipo de cambio y las exportaciones de
orégano desde 2015 hasta 2021. Estos datos se procesaron mediante el software
estadistico IBM SPSS Statistics 19. El andlisis concluydé que hay una relacion
significativa entre el tipo de cambio y el nivel de exportacién de orégano en Peru. Esta
conclusion se apoy6 en un p-valor (0.000) menor que el valor alfa (0.025) y un
coeficiente de correlacién de Spearman de 0.570, indicando asi una relacion media
alta y positiva.

Marca (2020), elabord la tesis titulada “El tipo de cambio y su influencia en las
exportaciones definitiva del Per(”, de la UPT. Su objetivo general fue establecer la
influencia existente “de la variable independiente tipo de cambio sobre la variable
dependiente exportaciones definitivas” en el periodo sefialado. La investigacion
adoptd un enfoque basico, utilizando un test estadistico de Regresion Lineal y un
disefio no experimental longitudinal. La muestra consistio en series temporales del
tipo de cambio y de las exportaciones definitivas, abarcando el periodo 2017-2019.
Los datos fueron recolectados del "Banco Central de Reserva y SUNAT". La técnica
de observacion fue empleada para la recopilacion de la informacion. Para evaluar el
efecto del tipo de cambio en las exportaciones definitivas, se aplico la correlacion de
Pearson seguida de un andlisis de regresion lineal. Este proceso resulté en la
aceptacion de la hipdtesis principal que sostiene que el tipo de cambio efectivamente

influye en las exportaciones definitivas del Peru en el periodo 2017-2019.
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2.2. Bases Tedricas

2.2.1. Tipo de cambio

De acuerdo a Riquelme (2021), el tipo de cambio es esencial porque permite
comparar los precios de bienes y servicios producidos en distintos paises. Facilita la
determinacion del costo real, es decir, cuanto paga un pais por bienes en la moneda
usada en transacciones internacionales. Permite convertir precios expresados en
moneda extranjera a su equivalente en moneda nacional y contribuye a establecer el
valor de una moneda respecto a otra. Ademas, el tipo de cambio es un indicador clave
para evaluar la salud del sistema econémico de un pais y, por ende, el bienestar de sus
habitantes.

Jiménez (2020), define el tipo de cambio como fijo o flotante, dependiendo
de la intervencion del banco central. Incluye subclasificaciones como régimen de
convertibilidad, régimen convencional de tipo fijo, tipo de cambio dentro de bandas
horizontales, tipo de cambio mavil, y tipo de cambio con bandas maéviles para el tipo
fijo; y flotacion limpia y flotacion sucia para el tipo flotante.

Gutiérrez (2020), describe el tipo de cambio como la relacion de valor entre
dos divisas, indicando tanto la cantidad de moneda nacional requerida para adquirir
una moneda extranjera como la obtenida al vender una unidad de moneda extranjera.
Clasifica los tipos de cambio en nominal, real, fijo, variable o flexible, y de bandas
horizontales.

Segun Lépez (2019), el tipo de cambio es el precio de una moneda extranjera
frente a la moneda nacional. Por ejemplo, cuando nos referimos a la tasa sol-dolar,
corresponde a la cantidad de soles requeridos que se demandan para comprar 1 délar.
En el caso del cambio de sol a euro, nos referimos a la cantidad de soles necesarios

para comprar un euro.
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Por otro lado, Rodriguez (2018) indica que el tipo de cambio corresponde a
una relacion justa entre el comportamiento audaz de las dos monedas. Todos los tipos
de intercambios muestran las unidades que se necesitan para otorgarse una con otra.

El tipo de cambio es una herramienta vital para cotejar los precios de productos
y servicios entre diversas naciones. Cuando una persona viaja 0 un negocio compra
productos extranjeros, el tipo de cambio es el medio por el cual se traducen los valores
monetarios de una nacion a otra. Por ejemplo, si un ciudadano estadounidense planea
un viaje a Europa, debe considerar como el tipo de cambio entre el dolar
norteamericano y el euro afectard su capacidad de compra en el extranjero. Una
moneda fuerte, o un tipo de cambio favorable, significa que un ciudadano
estadounidense obtendra mas euros por cada dolar, lo que hace que los bienes y
servicios en Europa sean mas accesibles. Por otro lado, si la moneda estadounidense
se debilita en comparacion con el euro, los precios de los productos y servicios en
Europa pueden volverse prohibitivos. Esto demuestra como el tipo de cambio tiene
influencia directa en las decisiones de compra y, por lo tanto, en el nivel de vida de las
personas (Riquelme, 2021).

Segun Edgar (2019) el tipo de cambio se define como el precio de una moneda
en funcion de otra. Es crucial en diversos aspectos econdémicos, como el turismo, la
inversion, y el comercio internacional. Una depreciacion de la moneda local puede
encarecer los bienes en el extranjero, mientras que una apreciacion los abarata. El tipo
de cambio es un factor determinante para los inversionistas al elegir entre diferentes
monedas para sus inversiones. Una expectativa de depreciacion o apreciacion de la
moneda puede influir significativamente en la rentabilidad de las inversiones.

El tipo de cambio influye directamente en la competitividad de las

exportaciones e importaciones. Una moneda local mas débil abarata los productos
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nacionales en mercados extranjeros, incentivando la exportacién. Por otro lado, una
moneda mas fuerte abarata las importaciones.

Los bancos centrales pueden intervenir en el mercado de divisas para controlar
el tipo de cambio, influenciando asi la economia nacional. Estas intervenciones
pueden dirigirse a estabilizar la moneda o a alcanzar objetivos econdémicos especificos.
Existen diferentes tipos de cambio, como el fijo y el flotante. Cada uno tiene sus
ventajas y desventajas, como la estabilizacion de la economia o la adaptabilidad a
condiciones econémicas cambiantes. Ademas, cambios bruscos en el tipo de cambio
pueden tener impactos negativos en la economia.

Segun Ldpez (2020), existen principalmente 03 tipos de cambio que son los
gue mas se utilizan por los diferentes paises. El tipo de cambio flotante es el mas
prevalente a nivel global y se distingue por permitir que las fuerzas de oferta y
demanda de divisas actlen libremente en el mercado cambiario, sin intervencion
directa del banco central. No obstante, es evidente que en situaciones extremas, si el
banco central decide reducir la oferta de divisas o incrementarla, interviniendo en el
mercado para ajustar su precio, se busca siempre el equilibrio y la estabilidad del tipo
de cambio, asi como el fortalecimiento de la economia. Claro est4, siempre que no
haya politicas monetarias inadecuadas o factores externos que perturben la estabilidad
y robustez del tipo de cambio. En un contexto ideal, un tipo de cambio flotante puede
ser un mecanismo eficaz para preservar la competitividad y fomentar el crecimiento
econdmico. El tipo de cambio de banda es el menos comdn en los mercados
cambiarios internacionales debido a sus caracteristicas particulares. Se trata de un
sistema hibrido que opera bajo la supervision de un banco central, el cual establece
limites minimos y maximos para el valor de la moneda. En este sistema, el mercado

de divisas tiene libertad de fluctuar siempre y cuando el valor se mantenga dentro de
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estos limites preestablecidos. Si el precio excede los extremos de la banda, el banco
central interviene para ajustar esta desviacion. Si el precio de mercado supera el limite
superior, el banco central actda vendiendo divisas para reducir su precio y mantenerlo
dentro del rango establecido. Por el contrario, cuando el precio de una moneda cae por
debajo del limite inferior, el banco central interviene comprando moneda extranjera
para elevar su valor y situarlo de nuevo dentro de la banda. Sin embargo, esta politica
debe adaptarse a las tendencias del mercado. Si hay una tendencia alcista, el banco
central podria necesitar ajustar los parametros aumentando los limites de la banda. En
caso de una tendencia bajista, se requiere la modificacion de la banda bajando sus
limites. Para que el sistema de tipo de cambio de banda funcione eficazmente, es
crucial que el banco central disponga de reservas suficientes tanto en moneda
extranjera como nacional.

Segun Lépez (2020), un tipo de cambio fijo es una forma en que el banco
central fija el precio de la moneda extranjera de acuerdo con las metas y objetivos
establecidos por el gobierno, y puede adoptar una economia de tipo de cambio fijo que
priorice el equilibrio y la estabilidad de la balanza comercial en paridad del tipo de
cambio, lo que abarata las importaciones para satisfacer los requisitos internos. Por lo
tanto, un tipo de cambio fijo puede tomar una de tres opciones: un tipo de cambio fijo
de equilibrio, un tipo de cambio fijo sobrevaluado y un tipo de cambio fijo subvaluado.

El tipo de cambio fijo equilibrado es el valor de la divisa extranjera,
especificamente el ddlar estadounidense (USD), que sostiene el equilibrio de la
balanza comercial y asegura la competitividad de la economia. Mientras esta situacion
permanezca estable, no existe motivo para modificar el tipo de cambio. Al igual que
Peru frente al ddlar estadounidense, se ha mantenido sin cambios durante cuatro afios

consecutivos desde 2006 hasta el 2019, lo que ha resultado en estabilidad y
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crecimiento econdmico. Un tipo de cambio fijo valorado excesivamente es una tactica
donde predominan razones politicas y econdmicas de corto alcance. Esta valoracion
elevada puede mejorar la situacion demografica al incrementar los ingresos de los
empleados en divisa extranjera, aun cuando sus salarios no cambien en su moneda
local.

Segun Knight (2021) , existen principalmente 02 clases de tipos de cambio. A
continuacidn, se describen cada uno de ellos:

Tipo de cambio Nominal: El tipo de cambio nominal es un tipo de cambio
establecido como el valor relativo de una moneda en relacion con otra moneda, es
decir, el valor relativo entre un par de monedas, que es el precio de compra y venta de
diferentes monedas. En este sentido, la apreciacion de la moneda nacional se traduce
en un incremento en el valor de las monedas extranjeras.

Desde una perspectiva nacional, usando la cotizacion directa que vimos antes,
cuando la moneda local se aprecia, el tipo de cambio caera. Por ejemplo, si el euro se
aprecia frente al dolar estadounidense, se necesitara menos euros para comprar la
misma cantidad de délares estadounidenses y el tipo de cambio del euro disminuye (el
precio EUR / USD aumenta, el precio USD / EUR (directo) es menor (si estamos en
la zona euro)). De manera similar, la gente puede hablar de depreciacion.

Tipo de cambio Real: El tipo de cambio real se refiere a los precios relativos
de bienes y servicios en un pais. Se mide por la tasa de cambio ponderada por el
deflactor del PIB. Se distinguen dos tipos de cambio reales:

Tipo de cambio real bilateral: Esta referido al valor de los bienes y servicios

en un pais en comparacion con otro. Su férmula de célculo es:
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Deflactor del PBI: indice de precios que mide los cambios de precios de todos
los bienes producidos por un pais en un periodo especifico (es diferente del indice de
precios al consumidor (IPC) ya que este indice solo mide los cambios de precios de
un paquete representativo de productos). Por tanto, el deflactor del PIB es un indicador
de inflacion (Knight, 2021).

Tipo de cambio real multilateral: Es el resultado de ponderar los tipos de
cambio bilaterales de diferentes paises. Se utiliza como factor de ponderacion el indice
de volumen de comercio con cada pais que calcula el tipo de cambio real bilateral

(Knight, 2021).

a) Deuda Externa: Como parte de una cadena de efectos, otra variable afectada

por la sobrevaloracién de la moneda nacional es la deuda externa. Esta tiende a
incrementarse debido al déficit en la balanza comercial y generalmente requiere ser
financiada mediante crédito externo, a menos que la nacién posea amplias Reservas
Netas Internacionales, lo que le permitiria manejar esta situacion sin perjudicar su
moneda nacional. El apoyo a la moneda y la estabilidad econémica compensan los

déficits en la balanza comercial (Roldan, 2020).

Cuando la moneda nacional estd sobrevaluada, las exportaciones pueden
volverse menos competitivas en los mercados internacionales, lo que puede llevar a
un déficit en la balanza comercial. El déficit en la balanza comercial significa que el
pais estd importando mas de lo que estd exportando, lo que conlleva la necesidad de
financiar ese déficit de alguna manera. La forma mas comdn de financiar un déficit
comercial es a través de la deuda externa. Cuando un pais incurre en un déficit
comercial cronico debido a la sobrevaluacién de su moneda, tiende a depender mas

del crédito externo para cubrir sus necesidades de financiamiento. Esta deuda externa
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puede ser en forma de préstamos de organismos internacionales, bonos emitidos en
los mercados internacionales o créditos bilaterales con otros paises (Roldan, 2020).

La gestion de la deuda externa y su impacto en la moneda nacional depende en
gran medida de las Reservas Netas Internacionales (RNI) del pais. Las RNI son una
medida critica de la capacidad de un pais para hacer frente a sus obligaciones de deuda
externa. Se calculan restando la deuda externa bruta de las reservas internacionales
disponibles. Si un pais tiene RNI sustanciales, significa que tiene suficientes reservas
para respaldar sus compromisos de deuda externa sin tener que recurrir a medidas
dréasticas, como la devaluacién de su moneda nacional. En este escenario, las RNI
actian como un colchdn financiero que permite al pais mantener la estabilidad de su
moneda y evitar la depreciacion extrema.

Pérdida de mercados: Se refiere al incremento en los precios de los bienes y

servicios locales cuando se cotizan en moneda extranjera, traduciéndose en una
disminucion de las exportaciones por la pérdida de competitividad en los mercados
exteriores. Ademas, el mercado interno se contrae ya que los consumidores compran
productos importados mas baratos, sustituyendo productos nacionales, y pierden dos
mercados: el mercado interno y el mercado externo, lo cual es una consecuencia

inevitable de la pérdida de competitividad.

b) Contraccion del PIB: Las pérdidas en los mercados externos e internos afectan

el comportamiento del PIB, obligandolo a contraerse cuando la demanda cae; tanto
externa como internamente, lo que lleva a un menor crecimiento econémico y
posiblemente incluso a un proceso recesivo que empeore el nivel de vida de la

poblacidn, especialmente de los més vulnerables (Lépez J. , 2021).

C) Cambio de salarios: Cuando una divisa estd sobrevalorada, los ingresos

medidos en moneda extranjera suben aunque los salarios en la moneda local se
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mantengan constantes. Con este aumento de los ingresos en divisa extranjera, la
competitividad econdmica disminuye, llevando a la pérdida de mercados tanto
internos como externos, lo que tiene el efecto de reducir la produccién y hacer que la
economia sea menos atractiva para la inversién nacional y extranjera; como sucedio
en Argentina en la década de 1990. En este escenario, la inversion extranjera se ha ido
del pais y no ha llegado nueva inversion, afectando gravemente la salud de la economia
del pais (Rodriguez A. , 2020).

d) Empleo: ElI mercado laboral funciona como cualquier otro mercado donde se
encuentran la oferta y la demanda de trabajo, manteniendo una relacion directa con los
salarios reales que se perciben y se abonan, basados en la productividad. Las personas
en edad de trabajar estan dispuestas a emplearse a cambio de un salario; es decir,
cuanta mas remuneracion ofrecen, més dispuestas estan a vender su puesto de trabajo.
Pero los empleadores, a su vez, dicen que contratan mas trabajadores cuando los
salarios reales son bajos y menos empleados cuando los salarios verdaderos son altos
(Rodriguez A. , 2020).

e) Inversiones: Como efecto de la pérdida de competitividad en los mercados
externo e interno, el resultado es una inversion deprimente, un grave impacto en el
crecimiento econdmico, desempleo, reduccion de los ingresos fiscales o incremento
del déficit fiscal, con evidentes consecuencias ocultas (Rodriguez A. , 2020).

f) Reservas Internacionales Netas (RIN): Otro impacto significativo de la

sobrevaloracion es la merma de las reservas internacionales netas, resultado directo y
I6gico tanto de la pérdida de competitividad como del déficit comercial. Las reservas
internacionales netas, en general, dependen de la competitividad de una economiay,

por lo tanto, del saldo de la balanza comercial. Es decir, si el superavit comercial se
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incrementa, también lo hacen las reservas internacionales netas, y viceversa, si
disminuyen, las reservas también se reducen (Rodriguez A. , 2020).

9) Deuda Interna: Sin duda, la pérdida de competitividad, en forma de

disminucion de las exportaciones y aumento de las importaciones, afecta no solo a la
produccion y al empleo, sino también al pais, que pierde ingresos fiscales ya que es
imposible obtener mas ingresos fiscales de las empresas que ya quebraron o trabajaron
por debajo de su capacidad instalada. Los desempleados tampoco pueden pagar
impuestos, en cambio, los subsidios deben ser pagados por el estado a los
desempleados (Rodriguez A. , 2020).

h) Déficit fiscal: El déficit fiscal también tiene un impacto negativo en el estado
del presupuesto, que tiene que enfrentar un mayor gasto tras verse afectado por una
caida en los ingresos, ampliando la brecha del déficit. Todos sabemos que cualquier
déficit, si es fiscal, tiene que ser cubierto con aumentos de impuestos, lo cual es
socialmente impopular y resistido por la poblacién. Otra opcion es optar por el
préstamo interno o externo, que es mas sencillo y factible, mediante la venta de los

bonos del tesoro general del pais (Rodriguez A. , 2020).

El déficit fiscal puede tener multiples causas, y es importante comprenderlas
para abordar eficazmente este problema:

Crisis Econdmicas: Durante periodos de recesion econdémica 0 crisis

financiera, los ingresos del gobierno suelen decrecer a causa de la reduccion en la
actividad econémica y el empleo. Paralelamente, los gastos gubernamentales pueden
incrementarse con el objetivo de estimular la economia o brindar asistencia a los
ciudadanos afectados (Rodriguez A. , 2020).

Gastos Publicos Excesivos: Si el gobierno aumenta sus gastos sin un aumento

correspondiente en los ingresos fiscales, esto puede dar lugar a un déficit fiscal. Esto
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puede deberse a politicas de gasto publico excesivas o ineficientes (Rodriguez A. ,
2020).

Reduccidn de Ingresos Fiscales: La evasion fiscal, la elusion fiscal y las

politicas de reduccion de impuestos pueden reducir los ingresos fiscales disponibles
para el gobierno, lo que contribuye al déficit fiscal (Rodriguez A. , 2020).

Gastos Inesperados: Eventos inesperados, como desastres naturales o

emergencias de salud publica, pueden generar gastos adicionales que no estaban
previstos en el presupuesto gubernamental, lo que puede llevar a un déficit (Rodriguez
A. , 2020).

Por otro lado, el déficit fiscal tiene varias consecuencias importantes:

Deuda Publica: Para cubrir el déficit, el gobierno a menudo debe tomar

préstamos, tanto internos como externos. Esto da lugar a un aumento en la deuda
publica, que debe ser pagada en el futuro con intereses (Rodriguez A. , 2020).

Aumento de Impuestos: A menudo, el gobierno recurre al aumento de

impuestos para generar ingresos adicionales y cubrir el déficit. Esto puede ser
impopular entre la poblacion y afectar negativamente la economia (Rodriguez A. ,
2020).

Reduccidn de Gastos: En algunos casos, el gobierno puede optar por reducir

sus gastos para abordar el deficit. Esto puede tener implicaciones en programas y
servicios publicos, lo que puede ser politicamente controvertido (Rodriguez A. ,
2020).

Impacto en la Economia: Un déficit fiscal cronico puede afectar la confianza

de los inversores y la estabilidad econémica en general. Puede aumentar los costos de
endeudamiento, disminuir la inversion y frenar el crecimiento econémico (Rodriguez

A. , 2020).
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i) Liquidez y costo del dinero: El desafio del déficit fiscal puede abordarse a corto

plazo a través de la muestra y comercializacion de bonos del Tesoro. Sin embargo, un
inconveniente de esta estrategia es que compite por recursos financieros dentro del
mercado interno, disminuyendo la liquidez del sector privado y, al mismo tiempo,
incrementando las tasas de interés. Esta situacion puede reprimir y disminuir el
crecimiento econémico, ya que se considera la inversion privada como la principal
fuente de este. Ademas, puede influir negativamente en casi todas las demas variables
macroeconomicas (Rodriguez A. , 2020).

j) Inestabilidad econémica: Cuando el déficit, la contraccion de la demanda, la

disminucion de la inversion y la caida del empleo se propagan por toda la economia,
afectando a todas las variables macroecondémicas como si se tratase de un contagio a
todos los sectores, significa que la economia ha alcanzado el punto mas critico de la
crisis. En este escenario, la estabilidad del crecimiento econémico, que depende
principalmente del sector privado, se ve seriamente comprometida (Rodriguez A. ,
2020).

k) Inestabilidad social: EI mayor problema de la inestabilidad econdémica es que

no tiene fronteras nacionales, y sus consecuencias se extienden al sector social,
creando inestabilidad social, manifestada en huelgas de trabajadores, manifestaciones
masivas de desocupados. Diversos colectivos sociales tienden a bloguearon vias
publicas y finalmente atacan supermercados, atacando la seguridad y poniendo a
prueba la legitimidad del gobierno (Rodriguez A. , 2020).

)] Inestabilidad politica: En Gltima instancia, este proceso culmina en una especie

de ciclo pernicioso que se inicia con la inestabilidad econdmica, seguida de la
inestabilidad social, luego la inestabilidad politica, y finalmente desemboca en un

cambio de gobierno (Rodriguez A. , 2020).
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El autor Kozikowski (2013), cita principalmente 03 modelos tedricos para la
determinacion del tipo de cambio. Se describen a continuacion:
a) Teoria de la paridad del poder adquisitivo (PPA): La teoria se fundamenta
en la influencia de los precios relativos sobre los tipos de cambio, donde se distinguen
dos variantes de la Paridad de Poder Adquisitivo (PPA): absoluta y relativa. Esta teoria
se apoya en la ley del precio Unico, que sostiene que en un mercado competitivo, en
ausencia de costos de transporte y barreras comerciales, el mismo producto deberia
tener el mismo precio en una moneda dada en diferentes paises. En este sentido, se
dice que el precio de cualquier articulo tendra el mismo precio en otro pais (Rodriguez

A. , 2020).

Formalmente, se tiene la siguiente ecuacion:

p=expx

Donde e representa el tipo de cambio expresado como el precio de la moneda
nacional por una unidad de moneda extranjera; p denota el precio del bien en el pais

nacional y p* indica el precio del bien en el pais extranjero (Kozikowski, 2013).

b) Teoria de los mercados de divisas: Parte de la premisa de que los
inversionistas deben elegir entre su moneda nacional y activos financieros en varias
monedas corresponde a la obtencion de una tasa de retorno cuantificada en tasas de
interés. La teoria de la paridad de la tasa de interés vincula las tasas de interés y los
tipos de cambio de la siguiente forma:
ST (L+iT)=(1+iT *)
Donde:
ST =tipo de cambio al contado en el periodo t.

iT = tasa de interés nominal interna en el periodo t.
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iT * = tasa de interés nominal externa en el periodo t.

FT =tipo de cambio futuro, determinado en el periodo t (Kozikowski, 2013).
c) Teoria de la balanza de pagos de los tipos de cambio: Conforme a esta
teoria, el tipo de cambio se modifica para balancear los ingresos y egresos
provenientes del comercio internacional de bienes y servicios, excluyendo los bienes
de capital. Por lo tanto, el saldo de la cuenta corriente es influenciado por el tipo de
cambio, dado que este modifica los precios relativos, afectando asi la competitividad
y el capital, y por ende, impactando en la cuenta. Su efecto en las perspectivas de
inversion es considerable. La fluctuacion del tipo de cambio depende del
mantenimiento del equilibrio entre la oferta y la demanda de divisas (Kozikowski,
2013). La teoria se centra en las preocupaciones de movilidad internacional. Se

expresa segun la siguiente férmula:

B=0=C(*P,Y,Y*)+K(r,r*,s)
Donde:
B = Balanza de Pagos
EP = |P = Es el precio relativo de los bienes
C = Balanza por cuenta corriente
K = Entradas netas de capital
r, r * = tasas de interés nominal nacional y del mundo, respectivamente
Y, Y = = Rentas de la Economia nacional y del mundo, respectivamente

s = variable especulativa (Kozikowski, 2013).

2.2.1.1. Inflacion
Velarde (2019), describe la inflacion como el aumento continuo en el nivel

promedio de precios en la economia, lo que lleva a una reduccién en la capacidad de
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compra de la moneda. Cominmente, se evaltia mediante el cambio en el indice de
Precios al Consumidor (IPC). La tasa de inflacion mide el cambio porcentual en este

indice entre periodos, y puede ser calculada tanto mensual como anualmente:

Vipce= | IPCt—1PCt1 | *100
IPCta

Principales causas de la inflacion segun Morales (2019), son las siguientes:

a) Inflacién por el lado de la Demanda: Morales (2019) sefiala que un aumento
en la cantidad de dinero, dependiendo de su método de medicion, no implica
necesariamente un crecimiento en la demanda y, por lo tanto, no ejerce una influencia
directa en los precios. Esto se debe a que los componentes de la masa monetaria
incluyen tanto el efectivo en circulacion como los depoésitos bancarios. Dichos
depdsitos pueden permanecer estaticos durante periodos prolongados, incluso si estan
disponibles de forma inmediata para sus titulares. Si no existe una demanda
significativa de crédito para inversién o consumo, estos depositos no contribuyen al

aumento de la demanda general.

El principio esencial que sustenta la inflacién de demanda es la premisa de que
todos los recursos productivos, tales como el capital y la fuerza laboral, estan
completamente empleados. Bajo estas circunstancias, la economia llega a un punto de
equilibrio entre la demanda agregada y la oferta agregada. La demanda agregada
comprende el consumo privado, el gasto publico, las inversiones y las exportaciones
netas. Cuando no hay otros mecanismos para restablecer este equilibrio

macroeconomico, la dnica forma de hacerlo es mediante el aumento de los precios.
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b) Inflacion por el lado de la Oferta: Si la inflacién se origina en el lado de la
oferta, puede deberse a incrementos exdgenos en los costos de produccién, como el
aumento en el precio de importacion de materias primas o insumos intermedios.
Cuando la inflacion es provocada por fenédmenos climaticos, existe la preocupacién
de que los agricultores pierdan capital, disminuyendo sus programas de siembra para
los afios siguientes. Sin embargo, este problema puede mitigarse mediante programas
de apoyo para emergencias. Una vez resueltos los problemas que afectaron la oferta,
los precios pueden retornar a su nivel previo. En este escenario, el movimiento
inflacionario no necesita estar acompariado por un aumento en la cantidad de dinero,
ya que el alza de precios vendria acompafiada por una disminucién del consumo,

manteniendo asi constantes las transacciones de consumo (Ramirez Tavara, 2019).

2.2.1.2. Producto Bruto Interno

Sachs y Larrain (2020) explican que el Producto Bruto Interno (PBI)
representa el valor total de la produccion actual de bienes y servicios finales dentro de
un pais durante un periodo especifico, generalmente un trimestre o un afio. El PBI
integra todos estos elementos en una Unica medida estadistica de la produccién total.

De acuerdo con Cruz Rocca (2019), el PBI es el valor monetario total tanto de
la produccidn de bienes como de servicios en un pais durante un periodo determinado.
ElI PBI nominal se refiere al valor monetario de todos los bienes y servicios producidos
en una economia a precios actuales en el afio de produccion. Por otro lado, el PBI real
se define como el valor monetario de todos los bienes y servicios producidos,
valorados a precios constantes, es decir, ajustados a los precios de un afio base
seleccionado para las comparaciones.

Una variante del PBI que se relaciona mas estrechamente con el bienestar

social es el Producto Bruto Interno per capita. Este concepto se define como la relacion
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entre el PBI y la poblacién de un pais en un afio especifico. Generalmente, se utiliza
para medir el nivel de desarrollo relativo de un pais (Velarde, 2019).

Los autores tienen coincidencia en que el PBI es el indicador macroeconémico
mas empleado en la actualidad y que su importancia reside en su composicién y en las

variables asociadas a él.

2.2.1.3. Reservas Internacionales Netas

Segun Mishkin y Gomez (2019) indican que las reservas internacionales
juegan un papel crucial en la estabilidad econémica de un pais, tanto en el &mbito
externo como interno. Estas reservas, compuestas principalmente por activos
financieros en monedas fuertes como el ddlar, actan como un mecanismo de ahorro
y respaldo frente a posibles crisis 0 problemas econémicos externos que puedan surgir.
El nivel de las reservas varia en funcion de los saldos netos del comercio internacional.

El volumen de reservas que posee un pais influye significativamente en el tipo
de cambio de su moneda nacional. Cuando los niveles de reservas son altos, la moneda
tiende a fortalecerse, ya que cuenta con un respaldo mas robusto, lo que conduce a una
valorizacion de la moneda. Por el contrario, cuando las reservas son bajas, la moneda
nacional puede depreciarse mas facilmente. Los bancos centrales tienen la
responsabilidad de custodiar las reservas internacionales. En el caso de Perd, el banco
central es autonomo y lleva a cabo politicas monetarias, ya sean expansivas 0

restrictivas, dependiendo del contexto econémico.

2.2.2. Exportaciones
Segln Suarez (2023), la exportacion se define como un régimen aduanero que
autoriza la salida de mercancias nacionales o ya nacionalizadas del territorio aduanero

para su uso o consumo definitivo en el extranjero. También se describe como el
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traspaso efectivo de bienes desde el territorio de un pais hacia el territorio aduanero
de otro, constituyendo asi la forma convencional de exportacion definitiva.

Por otro lado, Pérez (2023) sefiala que la exportacién es la salida de bienes y
servicios del territorio nacional o de las zonas francas, cumpliendo con todos los
requisitos legales para su uso en el pais de que se trate, y generando como
contrapartida ingresos en divisas. Hay dos tipos de bienes exportables: tradicionales y
no tradicionales.

De acuerdo a Moreno (2022), primeramente hay que indicar que las
exportaciones son una serie de actividades econdmicas (comerciales) de un pais,
caracterizada por la venta de bienes o servicios a mercados fuera del pais de
produccion. En concepto econdmico, el comercio exterior es el intercambio de bienes

y servicios entre paises. Se presentan las siguientes oportunidades:

o Vender en mercados favorecidos y demandados por ciertas ventajas
comparativas.

o Vender excedentes que el mercado interno no puede comprar o que quedan.

Moreno (2023), sostiene que existen 02 clases de exportacion: la indirecta y la

directa. A continuacion, se desarrolla cada una de ellas:

a) Exportacién Indirecta: Las exportaciones pueden efectuarse mediante ventas
a clientes nacionales, quienes a su vez exportan el producto. Este método es similar a
vender a cualquier cliente de otro pais. Aqui, es otra entidad la que determina qué
productos son viables para los mercados internacionales, encargandose de la
investigacion de mercado y la gestion de las exportaciones. Esta modalidad representa
una manera innovadora de introducir productos propios en mercados extranjeros. En

este contexto, los productores (proveedores) deben identificar con precision a las
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empresas que podrian estar interesadas en sus productos y establecer relaciones
estrechas con ellas. El éxito comercial del proveedor dependera de su habilidad para
comprender las necesidades de las empresas exportadoras. Este enfoque integra de
manera efectiva los procesos de produccién y refuerza las alianzas comerciales.
También es importante que los productores comprendan completamente las tendencias
del mercado en el que las empresas vendedoras colocan sus productos, ya que esto les
permite desarrollar estrategias relevantes para ellos y sus clientes de exportacion. Es
importante sefialar que los productores pueden encontrar oportunidades de
exportacion directa. A través de un intermediario. En este caso, la empresa exporta,
por ejemplo, a través de un "comercio" (empresa intermediaria) que encuentra o tiene
compradores en mercados extranjeros. Esta forma de exportacion es utilizada por
empresas mas pequefias que se sienten incapaces de apostar por exportaciones
directas; o empresas que ya han exportado, pero optaron por una via intermediaria
hacia nuevos mercados (Moreno, 2023).

La ventaja principal de la exportacion indirecta para las pequefias y medianas
empresas (PYMES) radica en que ofrece un acceso a los mercados internacionales sin
tener que lidiar con las complejidades asociadas a la exportacion directa. Sin embargo,
una desventaja significativa es la necesidad de identificar intermediarios adecuados
gue posean las capacidades especificas para comercializar el producto. La seleccion
del intermediario es crucial, dado que el productor o la empresa dependeran
completamente de la eficiencia y habilidad de venta de este intermediario. Una
alternativa a considerar es la formacion de una cooperativa comercial para distintas
PYMES productivas, un enfoque similar al que se puede encontrar en un consorcio o

grupo exportador (Moreno, 2023).
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Estas agrupaciones son particularmente beneficiosas para las PYME, ya que
sus capacidades para el comercio internacional suelen ser restringidas por si solas. En
estos grupos de comercializacion, diversas empresas productoras unen esfuerzos y
recursos para incursionar conjuntamente en los mercados internacionales. Estos
equipos de marketing también son muy eficaces para abordar cuestiones de
produccion y control de calidad. Constituyen una herramienta eficiente para
“potenciar” las capacidades individuales de las empresas que los integran. Por
ejemplo, las organizaciones dentro del grupo pueden coordinar actividades de
publicidad y promocion en mercados especificos, algo que muchas empresas no
podrian llevar a cabo por si mismas (Moreno, 2023).

De esta manera, competidores dentro del mercado nacional pueden
transformarse en socios exitosos en el ambito de las exportaciones, un fendmeno
comun en el comercio internacional. Por tanto, es fundamental que los empresarios
participen activamente y fomenten la creacion de este tipo de organizaciones, donde
los miembros puedan ejercer un control mas directo sobre las operaciones que si
dependieran de un intermediario (Moreno, 2023).

b) Exportacién Directa: EI modelo de exportacion directa es el mas ambicioso
y exige que los exportadores administren todo el proceso de exportacion, desde la
identificacion del mercado hasta la recoleccién de los ingresos de las ventas. Las
ventajas de la exportacién directa incluyen un mayor control sobre todo el proceso de
exportacion, la posibilidad de obtener ganancias mas elevadas, y una relacion directa
con el mercado y los clientes. Este enfoque de exportacion es el mas directo para
incrementar los beneficios y lograr un crecimiento empresarial solido a medio y largo

plazo. Cuando una empresa decide emprender la exportacion directa, debe considerar
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el canal de distribucion mas adecuado para sus necesidades y objetivos. Estos canales
de distribucion pueden incluir (Benites, 2023):

a) Agentes: Los agentes son "tomadores de 6rdenes de compra". Envian muestras,
proporcionan documentos, transmiten Ordenes de compra, pero no compran los
articulos en si. En términos generales, los agentes trabajan "a comision”, no toman
posesion del producto, no tienen ninguna responsabilidad ante el comprador y
representan multiples lineas de productos complementarios no competitivos. En este
modelo, se emplea un contrato a término, el cual es renovable en funcion de los
resultados obtenidos. En este contrato se deben especificar aspectos como el territorio
de actuacion, las condiciones de venta, el método de compensacion, los motivos y
procedimientos para la resolucion del contrato, entre otros. Los agentes pueden operar
con o sin exclusividad. Es recomendable detallar explicitamente en el contrato si se
otorga al agente la autoridad legal para representar y actuar en nombre de la
corporacion (Benites, 2023).

b) Distribuidores: Un distribuidor es un empresario extranjero que compra

productos a exportadores peruanos y los vende en los mercados que opera. Como regla
general, los distribuidores mantienen un inventario adecuado de productos y son
responsables del servicio de preventa y postventa, eximiendo a los productores de tales
actividades. Los distribuidores, que tienen poca exposicién a los consumidores finales
y normalmente sirven al mercado minorista, a menudo completan sus ofertas a través
de otros bienes y/o marcas adicionales que no son competitivas unas con otras. Las
condiciones de pago y la naturaleza de la relacion entre el exportador y el distribuidor
extranjero estan reguladas por el contrato establecido entre ambas partes (Benites,

2023).
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Un distribuidor es un empresario extranjero que actla como intermediario
entre el exportador y los clientes en mercados internacionales. Su funcion principal es
comprar productos a los exportadores y luego venderlos a clientes en los mercados
que operan. Los distribuidores suelen ser responsables de mantener un inventario
adecuado de productos, gestionar la logistica y el almacenamiento, y proporcionar
servicios de preventa y postventa. Esta relacion permite a los productores centrarse en
la fabricacion y la calidad del producto mientras confian en los distribuidores para
Ilevar sus productos al mercado (Benites, 2023).

Los distribuidores suelen tener una presencia local en el mercado objetivo y
conocen bien las dindmicas y preferencias locales. Esto les permite llegar a una amplia
base de clientes y establecer relaciones solidas en el mercado. A menudo, los
distribuidores atienden al mercado minorista y pueden trabajar con tiendas,
supermercados, restaurantes u otros negocios locales para distribuir los productos del
exportador (Benites, 2023).

Una estrategia comun entre los distribuidores es ofrecer una gama de productos
y marcas complementarias. Estos productos no son competitivos entre si, lo que
significa que pueden ofrecer una variedad de opciones a los clientes y aumentar sus
oportunidades de ventas. Por ejemplo, un distribuidor de equipos de cocina podria
ofrecer una variedad de marcas de electrodomésticos y utensilios de cocina para
satisfacer las necesidades de diferentes segmentos de clientes (Benites, 2023).

Las condiciones de pago y el tipo de relacion entre el exportador y el
distribuidor extranjero se rigen por un contrato entre las partes. Estos contratos
establecen los términos y condiciones de la relacién, incluyendo el precio de compra,

el plazo de entrega, las condiciones de pago y los terminos de exclusividad (si los
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hubiera). Los contratos también pueden abordar cuestiones como las garantias de
calidad, la responsabilidad por dafios y la resolucion de disputas (Benites, 2023).

C) Minoristas: El crecimiento comercial significativo en las grandes cadenas
minoristas crea una excelente oportunidad para dichas ventas. Los exportadores
contactan directamente con los responsables de compras de estas cadenas. Este tipo de
venta se puede apoyar con el envio de catélogos, folletos, etc. Existen nuevos métodos
informatizados que ayudan a llegar a un publico mas amplio, reduciendo en cierta
medida los gastos de viaje y las comisiones pagadas a los intermediarios. Sin embargo,
se debe tener en cuenta que el contacto personal con los clientes potenciales sigue
siendo la herramienta més efectiva (Benites, 2023).

El comercio minorista ha experimentado un crecimiento significativo en las
Ultimas décadas, con la proliferacién de grandes cadenas de tiendas y supermercados
en todo el mundo. Estas cadenas minoristas ofrecen una amplia variedad de productos,
desde alimentos y ropa hasta productos electronicos y bienes de consumo duraderos.
Su expansion ha llevado a una mayor competencia en el mercado y a una demanda
constante de nuevos productos y proveedores (Benites, 2023).

Una de las principales ventajas de la exportacion a minoristas es la posibilidad
de establecer un contacto directo con los responsables de compras de estas cadenas.
Esto significa que los exportadores pueden negociar acuerdos comerciales y
condiciones directamente con los tomadores de decisiones clave en lugar de depender
de intermediarios. Esta relacion directa puede ser beneficiosa para ambas partes, ya
gue permite una comunicacién mas eficiente y una comprensiéon mas profunda de las
necesidades y expectativas mutuas (Benites, 2023).

Los exportadores pueden respaldar sus esfuerzos de exportacion a minoristas

mediante el uso de herramientas como catalogos, folletos y presentaciones
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personalizadas. Estos materiales pueden ayudar a mostrar los productos de manera
atractiva y destacar sus caracteristicas y ventajas. Ademas, en la era digital, existen
métodos informatizados que permiten llegar a un publico mas amplio a través de
plataformas en linea y sistemas de gestion de relaciones con el cliente (CRM). Estas
herramientas pueden ser especialmente Utiles para llegar a minoristas en diferentes
ubicaciones geograficas (Benites, 2023).

A pesar de los avances en la comunicacion digital y la automatizacion, el
contacto personal con los clientes potenciales sigue siendo una herramienta
fundamental y efectiva en la exportacién a minoristas. Las reuniones cara a cara
permiten establecer relaciones sélidas y construir la confianza necesaria para cerrar
acuerdos comerciales exitosos. Ademaés, proporcionan una plataforma para la
resolucion de dudas y la discusion de detalles especificos que pueden ser cruciales en
la toma de decisiones de compra (Benites, 2023).

d) Venta directa a consumidores finales: Las compafiias tienen la opcion de

comercializar sus productos directamente a los consumidores finales en otros paises.
Este método es cominmente empleado por las empresas mas grandes, dado que la
exportacion directa demanda un considerable esfuerzo en términos de mercadeo. En
esta modalidad, el exportador se encarga de todas las actividades relacionadas con el
transporte de la mercancia, su importacion en el mercado de destino, la prestacion de
servicios previos y posteriores a la venta, la propia venta, la recoleccion de pagos,
entre otras tareas (Benites, 2023).

La venta directa a consumidores finales en otros paises es una estrategia de
exportacion que implica que las empresas vendan sus productos directamente a los
clientes en el extranjero, sin intermediarios en el proceso. Aunque puede requerir un

esfuerzo significativo de comercializacion y logistica, esta estrategia ofrece ventajas
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Unicas y oportunidades para las empresas en el mercado global. En esta exploracion
detallada, analizaremos en profundidad lo que implica la venta directa a consumidores
finales, sus beneficios y desafios, y como las empresas pueden aprovechar al maximo
esta estrategia (Benites, 2023).

La venta directa a consumidores finales en otros paises es una estrategia en la
que las empresas exportan sus productos sin recurrir a intermediarios, como
distribuidores o agentes. En este enfoque, el exportador asume la responsabilidad de
todas las actividades relacionadas con la exportacion, que incluyen la logistica de
transporte, la importacion en el mercado de destino, la prestacion de servicios previos
y posteriores a la venta, la comercializacion y la venta directa a los consumidores
finales (Benites, 2023).

Esta estrategia de exportacion ofrece una serie de beneficios significativos para
las empresas:

Control Total: La venta directa permite a las empresas tener un control total
sobre todo el proceso de exportacion, desde la produccién hasta la entrega final al
cliente. Esto garantiza la calidad del producto y la experiencia del cliente (Benites,
2023).

Mayor Margen de Beneficio: Al eliminar intermediarios, las empresas pueden

obtener un margen de beneficio mas alto por cada venta, lo que puede aumentar
significativamente su rentabilidad en el mercado internacional (Benites, 2023).

Conexion Directa con el Cliente: Esta estrategia permite a las empresas

establecer una conexion directa con los consumidores extranjeros. Esto puede llevar a
una mayor lealtad del cliente y la oportunidad de recopilar comentarios y datos

valiosos del mercado (Benites, 2023).
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Flexibilidad en la Comercializacion: Las empresas pueden adaptar facilmente

sus estrategias de comercializacion y promocion para satisfacer las preferencias y
necesidades especificas de los consumidores extranjeros (Benites, 2023).

Diversificacion de Mercados: La venta directa a consumidores finales en otros

paises permite a las empresas diversificar sus mercados y reducir su dependencia de

un solo mercado o distribuidor (Benites, 2023).

Moreno (2023), considera las siguientes modalidades de exportacion:

a) Exportacion Temporal: Sucede cuando las mercancias se envian a mercados
internacionales bajo condiciones aduaneras especificas, en las que se estipula que los
bienes seran almacenados o utilizados por un periodo y destino concretos, tras lo cual
seran devueltos al pais de origen donde han sido nacionalizados. Un ejemplo de esto
seria el envio de maquinaria pesada al extranjero para su mantenimiento, en casos
donde el pais de origen no cuenta con las instalaciones o capacidades necesarias para

realizar dicha tarea (Moreno, 2023).

Una de las aplicaciones mas comunes de la exportacion temporal es el envio
de maquinaria y equipo pesado al extranjero para su mantenimiento y reparacion. Esta
estrategia es particularmente valiosa cuando el pais de origen no cuenta con las
capacidades técnicas o infraestructura necesarias para llevar a cabo estas tareas de
manera eficiente y efectiva. En tales casos, la exportacion temporal permite
aprovechar la experiencia y la tecnologia disponibles en otros paises, lo que resulta en
un mantenimiento de mayor calidad y una mayor vida util de los activos (Moreno,
2023).

La exportacion temporal también puede generar importantes ahorros de costos

y recursos para las empresas. En lugar de invertir en la construccion o actualizacion
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de instalaciones y equipos costosos en el pais de origen, las empresas pueden
aprovechar las capacidades existentes en el extranjero de manera mas eficiente. Esto
se traduce en una mayor eficiencia de costos y en la capacidad de asignar recursos a

otras areas criticas del negocio (Moreno, 2023).

b) Exportacion Definitiva: Este escenario se da cuando las mercancias se envian
al mercado internacional con el proposito exclusivo de ser consumidas en el exterior.
Por lo tanto, estos bienes salen de manera definitiva del pais de origen y no se prevé
su retorno, a menos que el exportador no cumpla con las condiciones contractuales de
venta, lo que podria resultar en el envio de retorno de los productos por parte del

comprador (Moreno, 2023).

La exportacion definitiva presenta las siguientes caracteristicas:

Destino Permanente: La caracteristica fundamental de la exportacion definitiva

es que las mercancias enviadas al mercado internacional estan destinadas a permanecer
alli de manera permanente. No se espera que regresen al pais de origen para su uso o
venta posterior, a menos que Se produzcan circunstancias excepcionales o
incumplimientos contractuales (Moreno, 2023).

Consumo en el Extranjero: Las mercancias exportadas definitivamente se

envian al extranjero con la intencidn de ser consumidas, utilizadas o revendidas en el
mercado internacional. Esto contrasta con otras formas de exportacion, como la
exportaciéon temporal, donde las mercancias eventualmente regresan al pais de origen
(Moreno, 2023).

Cumplimiento de Contratos: En muchas exportaciones definitivas, existe un

contrato de venta internacional que estipula las condiciones y los términos de la
transaccion. El incumplimiento de estas condiciones por parte del comprador puede

dar lugar a la devolucidon de las mercancias al pais de origen (Moreno, 2023).
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C) Exportacién sin valor comercial: Estos se refieren a transacciones de bajo
valor que abarcan equipaje personal, articulos domésticos, donaciones, asi como
muestras, regalos, correo internacional y otras mercancias cuyo valor FOB es de hasta

$2,000 (Benites, 2023).

Bernabé (2019), explica que los Incoterms 2020, cominmente conocidos como
"Incoterms”, son un conjunto de definiciones y normas ampliamente aceptadas que
rigen las transacciones comerciales internacionales. Estos términos son publicados por
la Céamara de Comercio Internacional (ICC), que actualiza los Incoterms
aproximadamente cada diez afios. La version mas reciente antes de 2020 fue la de
2010, por lo que la Camara de Comercio Internacional introdujo los Incoterms 2020.
Esta nueva edicion incorpora actualizaciones en las normas que definen las
responsabilidades de compradores y vendedores en el comercio internacional. Los
Incoterms 2020 establecen reglas de accion comunes que regiran durante los préximos

diez afios. La tabla a continuacion resume los Incoterms vigentes hasta la fecha:



Tabla 1
INCOTERMS 2020

Nombre del INCOTERM

Descripcion

EXW — -Ex worksll

Las cotizaciones EXW son solo para el origen y el vendedor acepta entregar los bienes al comprador en el lugar especificado en la
fecha acordada o dentro del periodo especificado. Todos los demas gastos corren a cargo del comprador.
(Obligacion Méaxima del Comprador).

FCA - -Free Carrierl o
libre transportista

O también conocido como puerto interno. Se aplica solo a los puntos de embarque interiores designados. El vendedor es
responsable de cargar la mercancia en el transportista y el comprador es responsable de todos los costos posteriores.

CPT - —Carriage
Paidll 0
transporte pagado hasta

Segun los términos del CPT, el riesgo y la responsabilidad del vendedor por las condiciones de fin de carga terminan cuando la
mercancia se entrega al primer transportista. El Vendedor debe pagar todos los gastos de envio hasta el destino especificado por
el Comprador.

CIP - -Carriage and
insurance paid tol o
transporte y seguro pagado
hasta

Indica que el riesgo vy la responsabilidad del vendedor por el estado de la mercancia finaliza cuando la mercancia se entrega al
primer transportista. El vendedor debe pagar todos los gastos de envio hasta el destino acordado por el comprador. El vendedor
es responsable de proporcionar el seguro. El vendedor solo paga el seguro minimo, por lo que se recomienda al comprador que
compre un seguro adicional.

CIP - -Carriage and
insurance  paid tol o
transporte y seguro pagado
hasta

Indica que el riesgo y la responsabilidad del vendedor por el estado de la mercancia finaliza cuando la mercancia se entrega al
primer transportista. El vendedor debe pagar todos los gastos de envio hasta el destino acordado por el comprador. El vendedor
es responsable de proporcionar el seguro. El vendedor solo paga el seguro minimo, por lo que se recomienda al comprador adquirir
un seguro adicional.

DPU - -Delivered at Place
Unloaded o entregado en el
lugar descargado

Se puede usar para cualquier transporte: maritimo, terrestre, aéreo u otro. Traducir la DPU al espafiol habilita la entrega y
descarga de mercancias en el lugar acordado. Esto significa que el exportador es responsable de casi toda la logistica, costos y
riesgos, hasta el pais de destino.

DAP — -Delivered at
placell o entregado en un
punto convenido

Esto significa que las obligaciones del vendedor terminan cuando la mercancia se entrega en el destino convenido y se pone a
disposicion del comprador y esté autorizado para exportar en lugar de importar. EI comprador y el vendedor deben acordar cuél
de los dos se encargara de la descarga.

DDP — -Delivery duty
paidl o derechos pagados a
la entrega

El vendedor entrega la mercancia y paga los derechos de importacion, incluido el transporte terrestre desde el punto de
importacion hasta la ubicacion del comprador. EI comprador es responsable de recibir la mercancia en destino estar de acuerdo.

38



39

FAS - -Free alongside
shipll o libre al costado del
bugue en un puerto de
exportacion

El exportador cotiza las mercancias, incluido el costo de entrega de las mercancias a lo largo del barco en el puerto. El vendedor
se encarga de la descarga y los gastos de terminal; la carga, el flete maritimo y el seguro son proporcionados por comprador.

FOB — -Free on boardl o
libre a bordo

Aplica solo para carga a bordo. La cotizacion del vendedor tiene en cuenta todos los costos, incluida la entrega de la mercancia
en un buque transoceanico designado por el comprador.

CFR — -Cost and freightll o
Costo

y flete a un Puerto de
importacion convenido

El vendedor cotiza la mercancia, incluidos los gastos de envio hasta el puerto de ultramar. El costo del seguro y la eleccidn de la
compafiia de seguros son responsabilidad del comprador.

CIF - -Cost, insurance
and freightl o Costo, seguro
y flete a un Puerto de
importacion en el
extranjero

El precio cotizado por el vendedor incluye seguro, todo el transporte y gastos imprevistos hasta el desembarque. Si se utiliza
transporte no acuatico, el término es CPT o CIP.

Nota. Romero (2019)
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Segun el andlisis realizado por Dupuy (2021), revela que el café es una de las
principales exportaciones agricolas de Perd, proporcionando empleo a 233,000
hogares. Sin embargo, su rendimiento ha mostrado una tendencia decreciente en los
ultimos afios sin signos evidentes de recuperacion. Desde el pico en 2011, considerado
el aflo mas exitoso para las exportaciones de café peruano, las exportaciones han
disminuido a menos de la mitad, pasando de $1.598 millones a $646 millones en 2020.
De enero a julio de 2021, las exportaciones de café alcanzaron un valor de $157
millones, lo que representa una disminucion del 0,2% y 13,8% en comparacion con el
mismo periodo de 2020 y 2019, respectivamente, marcando los envios mas bajos de
la altima década.

Por otro lado, entre enero y julio de 2021, el café peruano se exportd a mas de
40 paises. Estados Unidos fue el principal destino, con el 25,9% de las exportaciones,
totalizando $40,8 millones, lo que supone un incremento del 6% respecto a 2020. Le
siguieron Alemania con $27,8 millones (una disminucion del 27%), Colombia con
$14,7 millones (un aumento del 82,9%), Canada con $12,3 millones (un incremento
del 141%) y Bélgica con $11,0 millones (una disminucion del 30%). Estos paises

constituyen el 67,8% del mercado total de exportacion de café de Perd (Dupuy, 2021).

Figura 1l
Exportaciones peruanas de café 2010-2021 (US$ millones)
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Nota. Dupuy (2021)

Por otro lado, segun el Departamento de Origen, en los Gltimos afios Cajamarca
se ha convertido en un importante sector exportador de granos. Envié $ 52,1 millones
(37% del total) entre enero y julio de 2021, un 3,3% menos que en el mismo periodo
de 2020. Le siguen Junin ($30 millones; +45%), Lima ($20,5 millones; -34,1%) y

Amazon ($15,2 millones; +89%) (Dupuy, 2021).

Figura 2

Exportaciones peruanas de café, segin departamentos (US$ millones)
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Nota. Dupuy (2021)

El rendimiento de las exportaciones de café peruano ha experimentado una
desaceleracion durante la Gltima década. Los motivos iniciales de esta disminucion
incluyen el agotamiento de las plantaciones, el cambio climético y la presencia de la
roya amarilla, un hongo que dafa directamente los cultivos. Posteriormente, la
situacion se vio afectada por la sobreproduccion de café en Brasil y Vietham, como se
ha discutido en ediciones anteriores de Semanal (nimeros 770, 883 y 997) (Dupuy,
2021).

Ante este escenario adverso, resulta crucial evaluar las oportunidades que

ofrece el mercado internacional. De acuerdo con la Organizacion Internacional del
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Café (OIC), uno de los factores a considerar es el reciente incremento en los precios
del café, que alcanzaron un maximo en agosto del afio pasado. Este aumento se
atribuye a las preocupaciones sobre el suministro futuro, dadas las condiciones
climaticas adversas en los principales paises productores, como Brasil y Colombia, asi

como al fendmeno global del aumento de los costos de transporte (Dupuy, 2021).
Figura 3
Evolucidn del precio internacional del café
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Nota. Dupuy (2021)

Aparte de los factores externos mencionados, es esencial evaluar y mejorar el
desempefio productivo interno para incrementar la productividad agricola en el sector
del café. El café peruano enfrenta problemas estructurales que limitan su
competitividad en el mercado internacional. Por ejemplo, segin MIDAGRI, el 68%
de los productores de café en Pert no estan asociados y solo el 6% de ellos tienen
familiares con educacion superior (Dupuy, 2021).

En respuesta a estos desafios, Per( estd implementando el Plan Nacional del
Café Peruano 2019-2030 (PNA Café), que busca mejorar la competitividad agricola y
la sostenibilidad social y ambiental de la cadena de valor del café. La creacion del
Comité Ejecutivo Nacional del Café, que supervisard y dard seguimiento a la

implementacion del PNA Café, es un paso positivo en esta direccion (Dupuy, 2021).
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Ademas, el Consejo Nacional del Café sefiala que esta pendiente la
promulgacion de la Ley de Cooperativas Agropecuarias, 1o que seria un avance
significativo para la asociacion de productores. Se espera regularizar a 250,000
pequefios productores en los proximos cinco afios. También se anticipa la creacion del
Instituto Nacional del Café y del Cacao, en una alianza publico-privada que colaborara
con los productores para mejorar la caficultura nacional, aunque ain no esta claro
cémo se desarrollara este proyecto (Dupuy, 2021).

Otra necesidad urgente es incrementar la resiliencia de los granos de café a
través del uso de variedades resistentes a plagas como la roya. Segun el Consejo
Nacional del Café, las restricciones impuestas por la pandemia de COVID-19 han
limitado las cosechas y han llevado a un aumento de plagas. Se estima que mas del
5% de la produccién anual se vera afectada, lo que representa una pérdida de 300,000
quintales. Ante esto, se sugiere reconsiderar el uso de semillas mejoradas en los

préximos afios (Dupuy, 2021).

2.2.2.1. Valor FOB

La cotizacion FOB, que significa "Free on Board" (Franco a bordo en espafiol),
es una clausula de compraventa que se diferencia del valor CIF en que los costos de
transporte y seguro son asumidos por el comprador, es decir, por el pais de
procedencia. EI vendedor cumple con la obligacion de entregar la mercancia en el
medio de transporte designado por el comprador. En los contratos o documentos, el
valor FOB se identifica con la palabra "libre", indicando que el vendedor esta liberado
de mayores obligaciones aparte de entregar los bienes en un lugar designado para su
transferencia o a un Carrier (Romero A. , 2020).

Otra definicion establece que el precio FOB es el valor de la mercancia puesta

a bordo de un transporte maritimo, que incluye tres aspectos: el costo de la mercancia
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en la nacién de origen, el transporte de los bienes y los derechos de exportacion. Este
término, vinculado al Incoterm FOB, se usa exclusivamente para transporte maritimo
o fluvial. Aqui, el vendedor entrega la mercancia en el puerto de embarque y asume
los costos de tramites aduaneros de exportacion y la licencia de exportacién. Por su
parte, el comprador gestiona la importacion, organiza el transporte desde el puerto de
embarque y asume los costos relacionados con la entrega de la mercancia (descarga,
flete, despacho, etc.). El precio FOB se determina en funcioén de los costos de
exportacion (Romero A. , 2020).

La tabla No. 2 muestra el comportamiento de las exportaciones peruanas de
café en grano verde de 2016 a 2020, evidenciando en términos de volumen un
desarrollo oscilante que refleja la evolucion de la produccion nacional, con una
marcada caida en 2020. En términos de valor, se observa el comportamiento de los
precios internacionales. El mayor valor FOB registrado en 2016 no se ha replicado en
afios subsiguientes, notandose en 2019 el impacto de la caida de precios
internacionales y en 2020 una reduccién significativa de las exportaciones debido a la
pandemia de COVID-19 (Romero A. , 2020).

Es relevante mencionar que el 25% de las exportaciones totales corresponden
a café certificado (comercio justo y organico) y el 20% a cafés especiales de alta
calidad, que han obtenido mejores precios. Estos tipos de café permiten diferenciarse
de los precios de commodities cotizados en la Bolsa de Nueva York para el café
Arabica, donde a menudo se fija un precio menor debido a la sobreproduccién mundial

del café convencional (Romero A., 2020).
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Tabla 2
Exportaciones totales del Pert al Mundo, S.P.N 0901.11.90.00, 2016-2020

Afos 2016 2017 2018 2019 2020
Valor FOB  c 11 705,000 680,000 635,000 360,000
(miles US$)

Pes(‘}r']\;eto 239,000 245,000 261,000 232,000 124,000

Precio 514 2.88 2.60 2.73 2.90

Promedio

Nota Tanaka (2016-2020)

2.2.2.2. Peso de las Exportaciones

El peso de las exportaciones se refiere a la importancia o el impacto que tienen
las exportaciones en la economia de un pais. Asimismo, Cuando se habla del peso de
las exportaciones en la economia de un pais, es crucial considerar el valor FOB (Free
On Board), un término que juega un papel fundamental en el comercio internacional.
Este valor representa el costo de los bienes en el punto de salida del pais exportador,
incluyendo su produccion, embalaje y transporte hasta el puerto o aeropuerto de salida,
pero excluyendo los costos de envio y seguro una vez que los bienes estan a bordo del

transporte hacia el pais importador (Tanaka, 2016-2020).

La importancia del valor FOB en el peso de las exportaciones es multiple:

Reflejo del verdadero valor econémico: El valor FOB proporciona una medida

mas precisa del verdadero valor econémico de los bienes exportados, ya que refleja el
costo hasta el punto de embarque, excluyendo gastos adicionales relacionados con el
transporte internacional y el seguro (Tanaka, 2016-2020).

Contribucién al PBI: Las exportaciones, valoradas en términos FOB, son un

componente esencial para calcular el Producto Interno Bruto de un pais. Este valor

ayuda a entender mejor la contribucion real de las exportaciones a la economia
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nacional, al excluir costos que no generan ingresos directos para el pais exportador
(Tanaka, 2016-2020).

Balance comercial: En el analisis del balance comercial, el uso del valor FOB

es crucial para mantener la consistencia y precision. Al comparar exportaciones (valor
FOB) e importaciones (generalmente valoradas en CIF, que incluye costo, seguro y
flete), se puede obtener una imagen mas clara del flujo comercial de un pais (Tanaka,
2016-2020).

Diversificacién econémica y competitividad: El valor FOB permite evaluar la

competitividad de los productos de un pais en el mercado global. Una diversificacién
efectiva en las exportaciones, reflejada en un valor FOB alto y variado, indica una
economia robusta y menos dependiente de mercados o productos especificos (Tanaka,
2016-2020).

Generacion de divisas: Las exportaciones, valoradas en FOB, son una fuente

vital de divisas para el pais. Estos ingresos son esenciales para equilibrar la economia
nacional, especialmente en paises en desarrollo (Tanaka, 2016-2020).

Impacto en la industria local: El valor FOB